
Les 10 erreurs les plus fréquentes lors 
d’une vente de voiture

Sous-estimer la valeur réelle de son véhicule

Oublier ou négliger les documents obligatoires

Présenter une voiture sale ou mal entretenue

Ne pas effectuer le contrôle technique à temps

Fixer un prix trop élevé ou trop bas

Cacher des défauts ou des réparations

Ne pas comparer plusieurs offres de reprise

Accepter la première offre sans négocier

Ignorer les arnaques et faux acheteurs

Vendre au mauvais moment de l’année


